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INFOS PRESSE – SEPTEMBRE 2007 
 

L E S  V I N S  D E  N A N T E S  
EN QUELQUES CHIFFRES CLES 

 
IDENTITE 

 
Le vignoble nantais, c’est  : 

• 1er producteur de vins blancs secs français 
• 800 Exploitations viticoles professionnelles 
• 20 Maisons de négoce sur la région 
• 100 Entreprises commercialisant les Vins de Nantes :  

37 entreprises  réalisent 98 % des achats. 
• 2 Caves Coopératives représentant 7 % des achats 
• 70 % des transactions Négoce 
• 10 000  Emplois directs 
• 100 000 Emplois indirects 

 
SURFACE 

 
 Superficie en ha sur les 5 dernières campagnes 

  2002/2003 2003/2004 2004/2005 2005/2006 2006/2007 

Muscadet              12 937                 12 848                 12 679                      12 392                     12 071    
Gros Plant                2 081                   1 570                   1 538                        1 463    1414 
Coteaux d'Ancenis                       234     187  176 

Fiefs Vendéens                       480    454   438 

 
Légère baisse des surfaces due à une politique d’arrachage ayant pour objectifs le 
recentrage des surfaces vers les terroirs les plus qualitatifs.  
 

PRODUCTION 
 
Evolution de la production des Vins de Nantes 
 

 Volumes agrées, en hl sur les 5 dernières campagnes Evolution % 

 2002/2003 2003/2004 2004/2005 2005/2006 2006/2007 entre 05/06 et 06/07 

Muscadet AC          143 479             164 693             221 155             220 342             187 369    -15% 

Régionales sans mention          179 017             130 541             141 657             103 255             113 298    10% 

Régionales avec mention          443 825             374 290             363 017             322 995             346 376    7% 

TOTAL MUSCADET          766 321             669 524             725 829             642 592             647 043    1% 

Gros Plant          100 935               73 375               79 369               77 870               67 100    -14% 

Gros Plant sur lie            46 911               37 832               33 879               31 255               30 714    -2% 

Coteaux d'Ancenis            16 371               13 883               14 416               12 460                 9 029    -28% 

Fiefs Vendéens            23 411               24 519               26 263               25 320               22 475    -11% 

Total Vins de Nantes          953 949             819 133             879 756             793 497             776 361    -2% 
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COMMERCIALISATION 

 
Evolution de la commercialisation des Vins de Nantes 
 
 Volumes en hl sur les 5 dernières campagnes Evolution % 

 2002/2003 2003/2004 2004/2005 2005/2006 2006/2007 entre 05/06 et 06/07 

Muscadet AC          158 039             172 017             196 471             249 316             218 827    -12% 

Régionales sans mention          207 866             209 950            195 304             282 979             197 810    -30% 

Régionales avec mention          290 132             273 693             268 721             190 271             272 446    43% 

TOTAL MUSCADET          656 037             655 807            660 496             722 566             689 083    -5% 

Gros Plant            96 245             125 900               95 911               85 327               63 187    -26% 

Gros Plant sur lie            31 079               33 580               29 075               27 201               26 070    -4% 

Coteaux d'Ancenis            12 282               13 224               12 821               13 324               10 290    -23% 

Fiefs Vendéens            19 452               24 496               23 080               24 529               21 509    -12% 

Total Vins de Nantes          815 095             853 007             821 383             872 947             810 139    -7% 
 

Comprend les vents directes, les ventes de vins finis au négoce ainsi que les ventes de vendanges fraîches et moûts au négoce. 

 
Muscadet : 689  083 hl 
 
La campagne qui se termine affiche un niveau de commercialisation équivalent à la 
moyenne des 10 dernières années, contrairement à la campagne 2005/2006 dont le 
volume vendu était exceptionnellement important. 
Les volumes commercialisés en 2006/2007 sont inférieurs de presque 5% à ceux de l’an 
dernier, mais supérieurs de 4% à ceux de la campagne 2004/2005. 
 
La commercialisation est assurée majoritairement par le négoce, mais avec une part de 
marché faiblissant de 74 % à 72 %. La vente directe prend, du fait, 2 points de part de 
marché avec une commercialisation stable.  
 
Les stocks disponibles en fin de campagne, enregistrent une inflexion de 5 % (soit 42 
000 hl) représentant 8 mois de commercialisation. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

EVOLUTION DE LA COMMERCIALISATION
(cumul des ventes au nŽgoce vins f inis, raisins et možts, et des ventes directes)
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F O C U S  S U R  L E  
M U S C A D E T  

 
 

Le marché français  
 
 

LES CIRCUITS DE DISTRIBUTION 

CHR
25%

Grand  
Distribution

(Hyper + Super)
34%

Hard Discount
19%

Export
15%

Cavistes/Ventes 
Directes 
/Circuits 

spŽcialisŽs
7%

  
 

GMS – Evolution sur 3 ans : 
 
 
Volume & Valeur en GMS Vins de Nantes  

 
Faits marquants sur les 3 ans 
 

 Légère inflexion du Volume VDN due à la diminution de l’offre Gros Plant  
 Bonne tenue pour l’ensemble des Appellations Muscadet 
 Excellente performance du Muscadet et Appellations sans mention. A noter + 16 % 

en volume sur le Muscadet et 15 % en valeur sur les 2 dernières années. 
 La diffusion numérique (présence en points de vente) demeure stable et importante 

98 (proche de 100), atout considérable 
 Les rotations hebdomadaires par magasin (vente à la semaine) se maintiennent 

très favorablement en 2006 : moyenne en hyper pour le Muscadet 73 cols 
 Légère inflexion du prix consommateur sur 2005/2006 pour le Muscadet : 1 

point. 
 

Une Appellation qui demeure l’apanage de 
la Grande Distribution. 

2004 2005 2006 2004 2005 2006

TOTAL VINS DE NANTES 310 663       296 327       306 448       89 008       85 572       94 521       

MUSCADET SEVRE ET MAINE SUR LIE 82 493         83 592         81 634         30 551       33 135       32 551       

MUSCADET SEVRE ET MAINE 51 418         47 283         51 986         14 751       13 270       17 729       

TOTAL MUSCADET 82 595         82 643         98 411         19 779       19 941       23 691       

TOTAL MUSCADET SUR LIE 101 474       93 338         93 530         38 322       37 129       37 790       

GROS PLANT 55 185         53 457         43 731         10 135       9 280         9 288         

GROS PLANT SUR LIE 19 175         18 080         17 793         5 722         5 398         5 624         

En volume hl par annŽe En valeur !  milliers par annŽe
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Le Muscadet devient leader sur ce canal de distribution et conforte bien sa spécialisation 
tout particulièrement en Hyper. 
 
 

• Situation en Hyper/Super et Hard discount au 22 Août 2007 
(Période 08-07) : 

 

Tendance générale univers : 
 

 VQPRD :  - 0,9 % Volume en CAM (Cumul Annuel Mobile) 
        + 1,1 % Valeur 
 LOIRE :    - 4,2 % Volume en CAM (Cumul Annuel Mobile) 
                  + 0,1 % Valeur  
 

FRANCE (TOTAL HM + SM + HD) VOL en litres   
Evol Vol 

(%) 
  

VALEUR en 
Euros 

  
Evol 

VAL (%) 
  

 CAM P08-07 CAM P08-07 CAM P08-07 CAM P08-07 

TOTAL VQPRD BLANCS 109 232 464 7 495 324 -0,9% +2,4% 532 038 464 34 598 244 +1,1% +6,1% 

VAL DE LOIRE BLANCS 40 412 776 3 192 508 -4,2% -2,6% 138 592 640 11 017 186 +0,1% +2,1% 

TOTAL NANTES 32 986 346 2 668 011 -7,0% -3,1% 93 080 456 7 682 780 -3,3% -0,0% 

MUSCADET  SEVRE & MAINE SUR LIE 8 410 239 675 589 -0,8% -1,2% 32 533 692 2 659 483 -1,7% -3,4% 

MUSCADET  SEVRE & MAINE 6 927 280 506 582 +0,7% -11,7% 17 495 036 1 316 325 +1,6% -7,5% 

MUSCADET 10 496 703 917 894 +4,3% +2,9% 24 563 300 2 155 576 +4,5% +8,0% 

TOTAL SUR LIE 9 758 330 819 099 -1,5% +5,2% 38 007 052 3 212 365 -1,7% +2,3% 

GROS PLANT 3 898 258 306 214 -41,2% -14,8% 7 078 544 608 844 -35,3% -4,9% 

GROS PLANT SUR LIE 1 784 166 102 606 -3,3% -21,5% 5 451 130 318 112 +0,1% -20,6% 

 
 
 
 
Faits marquants 
 

 Inflexion – 7 % en volume et – 3,3 % en valeur due à la diminution forte de l’offre 
Gros Plant sur ces canaux de distribution Hyper Supermarchés et Hard discount 

 Excellente performance des Appellations générale et sans mention en volume et 
valeur, tendance bien supérieure à leurs univers VQPRD et Loire : + 0,7 % vol SM 
et + 1,6 val SM !  

 AOC Muscadet (générale) poursuit sa spécialisation en Hyper (volume) 
 Meilleure performance en Hyper pour les Muscadet et Sèvre & Maine   
 Le Sur Lie affiche une chute constante en volume – 1,5 % en volume et – 1,7 % en 

valeur  
 
 

 Evolution Prix consommateurs en (TTC) en CAM 
 

Hypermarché                    Supermarché 
- Muscadet     + 1,4 %     - 1,1 % 
- Sèvre et Maine - 0,4 %     - 0,4% 
- Sur Lie       + 1,9 %     +1,5 % 
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Le Muscadet à l’export 
 

 
 

 

 
 

 
 
Globalement, les volumes à l’export sont en relative stabilité pour l’année 2006. 
Situation plus positive qu’en fin d’année 2005 où les volumes s’infléchissaient de 9 %.  
Les valeurs affichent une décroissance de 3 %, baisse nourrie par les marchés européens 
asphyxiés, principalement : Royaume-Uni, Allemagne. 
Le Royaume-Uni absorbe de plein fouet l’offre du Nouveau Monde proposant très produits 
très marketés. 
 
Les  exportations vers les marchés européens sont en perte de vitesse et sont réinvesties 
vers les Pays Tiers où les valeurs tirent mieux leur épingle du jeu, tout particulièrement 
vers les USA. 
 
Un début d’année 2007 fébrile 
Globalement après trois mois, les exportations affichent un score peu encourageant – 19 
% en volume et - 16 % en valeur. Une décroissance générale sur l’ensemble des 
destinations qu’il faut relativiser en attente des résultats du premier semestre. 
 

EXPORTATION MUSCADET MONDE 2002 2003 2004 2006
Žvolution 

05/06
UNION EUROPEENNE

total Union EuropŽene 87 934     93 095     100 450   70 709   -7,49%
Royaume-Uni 54 490     53 343     57 275     38 458   0%

Belgique 16 191     23 590     26 606     24 833   -3%
Pays Bas 9 114       8 442       8 524       4 318     -33%

Allemagne 2 664       3 834       3 430       3 100     -21%
PAYS TIERS

Total Pays Tiers 22 844     18 327     17 667     18 056   19,57%
Canada 13 245     8 290       9 332       7 860     26%

Etats-Unis 4 581       5 478       4 672       5 922     13%
Japon 5 018       4 559       3 663       4 274     17%

TOTAL EXPORTATION MONDE 95 094   -1%


